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2001年底全球網路泡沫化，光通訊產業一度蕭條，國內外光通訊廠商相繼退出市場或者併購。但日本政府積極主導國內高速網路之建設，2002年後主要業者NTT推出 FTTH服務，讓日本民眾享受高速寬頻網路之便利。亞洲其他國家，如韓國、台灣、新加坡也相繼鋪設FTTH，另外中國大陸也因為2008年即將舉辦奧運，當地主要電信業者積極在北京等大城市建置光纖網路。而北美及歐洲等地區近幾年也都投入FTTx的建設，整個光通訊產業再次展現生機。
本文將探討台灣光通訊產業之供應鏈狀況，進而分析台灣與國際廠商間之連結關係與運作模式，掌握台灣光通訊產業現階段在全球之定位。
台灣光通訊市場發展現況
台灣光通訊市場規模主要取決於中華電信為首之固網業者之佈建計畫。中華電信預計將以5年6百億台幣建置於NGN核心（137億）與骨幹網路建設（475億），全面進行光纖化，實現光纖到府服務，配合網路電視（IPTV）推出多媒體隨視訊（MOD）與高畫質電視（HDTV）節目，讓消費者享受上傳/下載能夠傳輸快速。
「光纖到家」服務是指將用戶從中華電信機房裡的線路，由傳統電話更改為光纖網路，提供傳輸速率更快的上網服務。中華電信將把現有的網路骨幹光纖化，也同時將語音、數據、多媒體資料全部數位IP化，讓光纖傳輸成為網路資訊傳播的主軸。
而且中華電信計劃在2007年底前光纖用戶數預估可達到0.5百萬戶，2010年預計將可達到2.4百萬戶，將占中華電信現有寬頻用戶的1/2，此外，台灣其他固網業者以及有線電視業者也已計畫或者小規模推動FTTx服務，預估至2010年，台灣FTTx用戶數將成長至2.82百萬戶。
	圖一　台灣FTTx用戶數成長預測

	[image: image1.png]s
, [emEE
.
o =
2006 2007 2008 2009 2010
015 030 100 200 20
EE=E] o0 001 012 0 0e




  

	資料來源：中華電信，資策會MIC整理，2008年2月


台灣FTTx用戶市場規模
圖六為2007年6月台灣各式接取裝置使用比例。由圖中可看出xDSL仍為台灣有線寬頻接取裝置的主流，用戶數比率佔85.7%，用戶數為4.02百萬戶；而在Cable Modem則佔有8.8%，用戶數為0.41百萬戶；而以FTTx接取方式的用戶數為0.26百萬戶。
台灣FTTx設備市場規模
中華電信預計在2007年底FTTx用戶數為0.5百萬戶，2010年用戶數將達2.4百萬戶，用戶數新增1.9百萬戶，則設備市場約為0.25十億美元。而在建置FTTx的主要設備的價格因廠商之間的競爭每年略有降幅，因此估算出台灣2007年至2010年之3年間設備市場約為0.24十億美元。
台灣光收發器之產量產值
目前全球80%的FTTH市場仍集中在日本，FTTH之設備需求便以日本設備商供應為主，但是其中所需的光通訊元件，例如光收發模組則委外給台灣或中國大陸生產。而台灣光收發器廠商與日本客戶擁有多年的合作關係，日本對於台灣光收發器產品的品質與價格，甚至技術提升速度的能量相當信賴，前鼎光電、台達電等公司，均通過日本設備商Hitachi、Fujitsu、Mitsubishi、NEC、Sumitomo等公司之產品認證而取得長期合作關係。未來日本設備商在全球各地開拓市場時，台灣光收發器廠商或許可藉此獲取更多商機。

晶片廠商PMC-Sierra與光收發器廠商台達電、前鼎光電在技術上相容，因此透過合作的方式出貨至日本設備廠商，預估台灣在近兩年每年平均PON光收發器的產量為1.5百萬個，產值約為32百萬美元，約佔全球PON光收發器的1成左右，也因此帶動台灣整個光收發器上、中、下游許多商機。
光通訊產業供應鏈分析
FTTx是這幾年各國電信業者主推的光纖舖設方式，其相關設備、零組件、光通訊元件、光纖都跟過去所使用有所不同，亦代表有許多商機，因此有許多廠商相繼投入其中，因此以下探討整個光通訊產業的供應鏈，及台灣與全球廠商之間的連結關係。
光通訊產業供應鏈主要模式
全球光通訊產業供應鏈活動主要是以晶片廠、設備廠、代工廠、零件廠及電信廠商之間的供貨模式及商業活動。與客戶最接近的電信業者會先預估其未來FTTx用戶多少，制定採購計畫與規格，帶動整個光通訊產業活動。光通訊產業供應鏈之開始是由電信業者提出採購規格（RFP），由設備廠商索取，再由設備廠與晶片廠、OEM廠商及元件廠商合作，開發出建置FTTx所需之相關設備。因此電信業者為整個光通訊產業供應鏈中主導者。不過在FTTx佈建初期，晶片廠主導整個技術規格能力強且議價能力高，可影響電信業者標案規格。但當標準抵定時，技術成熟且市場起飛，電信業者客製化的需求提高，便會主導整個採購規格。
台灣與全球光通訊產業供應鏈之連結分析
全球光通訊產業自2000年起，因光通訊元件單價過高、設備廠及元件廠過度投資，致使整個產業大崩盤，從電信業者與網路服務業者（ISP）、光通訊設備廠商到光通訊元件廠商都受影響，連帶也影響台灣光通訊產業。而日本自2004年開始佈建FTTx的帶動下，使得台灣光通訊元件廠及代工廠出現產業回溫之機會。
	圖三　光通訊供應鏈模式
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在FTTx的ONU及OLT中間由光分歧器在做串接，故在 FTTx建置上的需求量也相當可觀。EPON或GPON之ONU因各國電信業者持續在佈建FTTx，因此需求量大增，各設備廠為了搶單，在考量價格競爭力下，會下單請代工廠代工，因此台灣有此機會接到許多代工機會，不過也因為台灣網通廠商對未來高速寬頻的發展還不明確，故xDSL及PON設備皆跨足生產，以因應未來之發展。
結論
2004年各國電信業者相繼佈建FTTx，必須使用大量之光纖、設備包括ONU及OLT、光通訊元件包括光收發器、光分歧器、光開關、光連接器等，而其中光收發器成本佔ONU及OLT相當高，因此有許多台灣廠商投入光收發器產品，而台灣從VCSEL磊晶、LD晶粒、LD封測、TO-CAN封裝、OSA封裝及最後之光收發器測試都有廠商經營，光收發器之供應鏈體系完整。
不過光收發器已經是標準化產品，台廠已面臨中國廠商的競爭，如飛通、WTD、Fiberxon（已被MRV購併）。而光收發器裡的關鍵零組件WDM、LD、Driver IC的關鍵技術大都掌握在國際大廠手中，因此透過與國際大廠的合作且取得設備廠及晶片廠的品質認證及採用，如台達電取得Mitsubishi及Fujitsu的認證，且能供給特殊需求的產品，方可爭取許多訂單機會。
此外，台灣廠商光通訊供應鏈體系完整，上游零組件與中游設備製造具有技術、品管與成本等優勢，不過台灣光通訊廠商規模較小，單打獨鬥力量有限，除需要政府資金與技術支援外，台廠之間若能有效進行垂直與水平整合也將創造出有別以往的優勢，以爭取未來幾年全球大型電信業者陸續宣布之FTTx佈建計畫訂單。
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